BIEN CONNAITRE SA CONCURRENCE DIRECTE ET INDIRECTE PERMET D°'AFFINER SON POSITIONNEMENT ET DE TRAVAILLER SUR LES
AXES DE DIFFERENCIATION ET DE COMPLEMENTARITE

POSITIONNEMENT VIS-A-VIS DE LA CONCURRENCE JIDENTIFIE MON MODELE ECONOMIQUE PAR RAPPORT
(CONCEPT PRODUIT OU SERVICE...) A MES CONCURRENTS (HYBRIDATION DES RESSOURCES...)

MARCHE PRODUCTION ARTISANALE
DE NICHE (OU LOCALE / ..

| JE ME POSITIONNE |
FINANCEMENT : FINANCEMENT VIS-A-VIS DE MES ENTREE DE : HAUT DE

PRIVE PUBLIC CONCURRENTS SUR GAMME (PRIX) GAMME (PRIX)
] DIFFERENTS AXES .. ]

MARCHE PRODUCTION INDUSTRIELLE
o GRAND PUBLIC (OU INTERNATIONNALE / ...)



